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สิ่งท่ีไดจ้ากการอบรมหลกัสตูรน้ี  

 เขา้ใจในบทบาท และแนวคิดของการเป็นผ ูน้ า 

 มีความภาวะความเป็นผ ูน้ า ท่ีมีประสิทธิภาพขององคก์ร 

 สามารถเข้าใจถึงความต้องการของผ ู้ใต้บังคับบัญชา 

ผ ู้บังคับบัญชา หรือประสานงานกับหน่วยงานภายใน

องคก์รไดอ้ยา่งมีประสิทธิผล 

 

หนึ่งในปัจจัยส าคัญท่ีจะช่วยใหก้ารท างานประสบความส าเร็จ คือ การ

น าเสนอผลงานท่ีมีประสิทธิภาพ กล่าวคือ มี เทคนิค วิธีการถ่ายทอดท่ีมี

วัตถปุระสงคแ์ละเป้าหมายท่ีชดัเจน ตลอดจนสามารถขายความคิด ผลงาน หรือ

อ่ืนๆ ใหบ้คุคลซ่ึงมีรปูแบบการรบัร ูท่ี้แตกตา่งกนัเขา้ใจ และจดจ าไดภ้ายในเวลาอัน

จ ากดั เพื่อสรา้งขดีความสามารถทางการแขง่ขนัใหก้บัองคก์รตอ่ไป 

 

วตัถปุระสงค ์

1. เพ่ือใหเ้ขา้ใจและทราบหลักการ แนวทางการน าเสนอ  รวมทั้งเขา้ใจ
กระบวนการรบัร ูข้องผูบ้ริหารองคก์ร 

2. เพ่ือเพ่ิมพนูทักษะการน าเสนอผลงาน เช่น ขัน้ตอนการน าเสนอ การใชส้ื่อ
ประกอบการน าเสนอ  การวิเคราะหผ์ูฟั้ง การควบคมุตวัเอง และเทคนิค

การตอบค าถาม 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

เน้ือหาการบรรยาย  

วันท่ี 1 : ความหมายและประเภทของการน าเสนอ 

o พดูเสนอขอ้มลู / ขอ้คิดเห็น 

o พดูโนม้นา้วใจ 

o พดูเพื่อขออนมุตั ิ

หลกัการน าเสนอ IBC 

o เตรียมผูฟั้ง / เตรียมตนเอง***การวิเคราะหผ์ูฟั้ง 

o การเกร่ินน า - Intro 

o น าเสนอเนือ้หา  - Body  ***การใช ้ Peg : Clock Plan, Globe Plan, 

Triangle Plan ฯลฯ 

o สรปุ – Conclusion 

o กิจกรรม “น าเสนอขายโครงการ” 
การใชโ้สตทศันปูกรณ ์

o การจดัเตรียมส่ือ /โสตทศันปูกรณแ์ตล่ะประเภท 

 

วันที่ 2 : ทกัษะการตอบค าถาม 

o บคุลิกภาพสู่ความส าเร็จ 

o Present เพื่อสรปุการเรียนรู ้โดยเตรียมออกมาน าเสนอคนละ 10 

นาที (ถ่ายวีดีโอ) วิทยากร Comment 

 

คณุสมบติัผ ูเ้ขา้อบรม  

 พนกังานระดบัหวัหนา้งาน/พนกังานทัว่ไป  

 

ระยะเวลาในการอบรม 

 2 วัน (จ านวน 12 ชัว่โมง) 

หลกัสตูร 

“Effective Presentation Skill” 

 


